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I. La Agencia.




Decreto 2364 de 2015

v" Ejecutar la politica de desarrollo agropecuario
y rural con enfoque territorial del Ministerio de
Agricultura y Desarrollo Rural.

v’ Fortalecer la gestion del desarrollo
agropecuario y rural y contribuir a mejorar las
condiciones de vida de los pobladores rurales y
la competitividad del pais.
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LINEAS DE ACCION ESTRATEGICA
> Direccién de Direccion de Acceso a
Asociatividad Activos Productivos

Planes y
Proyectos

( z, Direccion de Asistencia Direccion de
. Técnica Comercializacion
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La Comercializacion
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MARCO LEGAL DE LA COMERCIALIZACION
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LOS DESAFIOS DE LA COMERCIALIZACION

> Bajo participacion directa en el proceso comercial (baja rentabilidad)

> Escaso relacionamiento con el sector empresarial

Baja capacidad de
respuesta de las Ausencia de esquemas de comercializacion acordes a sus necesidades
organizaciones de
productores
agropecuarios a
las dinamicas
comerciales

> Competencias comerciales limitadas en las organizaciones y técnicos

> Baja adaptabilidad a las dinamicas de los mercados

> Descoordinacion entre actores territoriales

> Desconocimiento de fuentes de informacion comercial
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Temario:

iii. El Modelo de Atencidn y Prestacion de Servicios
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EL MODELO
ORIENTACION
DE PIDAR

METODOLOGIAS

DEMANDA

ESTRATEGIA DE
TRANSFERENCIA

LA
' DE ATENCION Y PRESTACION DE SERVICIOS DE
COMERCIALIZACION .
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EL MODELO

Estrategia para que Herramientas para Transferencia y

las organizaciones orientar procesos de adopcion de los
apropien practicas asesoria, equipos técnicos
comerciales. acompafnamiento, como UTT, Epseas,
asistencia técnica secretarias y
comercial. entidades de apoyo
. en territorio.
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METODOLOGIA

PO RTAFO Llo Alianzas Comerciales, Agroindustriales y de Exportacion
DE SERVICIOS GUIA TECNICA

Celebracion de Contratos de
Compraventa y Suministros

METODOLOGIA
Conformacion de Alianzas

Publico Privadas (APP)

Valoracion de
Capacidades Asociativas
de Comercializaciéon

METODOLOGIA

Planeacion, Implementacion
y Evaluacién de Mercados
Campesinos

HERRAMIENTA
Base de Agentes ﬁ

Comerciales

METODOLOGIA y =
= Caracterizacion y Valoracion de ? sl
= . e (&

o, Capacidades de Organizaciones A¢&
> para la Comercializacién a

METODOLOGIA

Encuentros Comerciales
Territoriales a través de Ruedas
de Negocios Agroalimentarias

HERRAMIENTA
Red de Comercializacion

P am——
METODOLOGIA METODOLOGIA
Alfabetizacion Digital Planeaciéon, Implementacion
con Enfasis Comercial y Evaluacion de Ferias Comerciales
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EL MODELO

Beneficios
Mercadeo y promocion.
Reconocimiento de productos ACFC.
Asistencia técnica comercial.

Usos
Productos de las ACFC.

Circuitos cortos comerciales y puntos de venta.

Aliados estrategicos.
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EL MODELO

... MODELO DE ATENCION Y PRESTACION

%ﬁ% DE SERVICIOS DE APOYO A LA
COMERCIALIZACION

www.adr.gov.co/MetodologiasDeComercializacion

Modelo de Atencion y
Prestacion deServicios de
Apove a la Comercializacion

MULT'MED'A Sello Agricultura Campesina

Familiary Caomunitaria
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http://www.adr.gov.co/MetodologiasDeComercializacion

EL MODELO

@ADR

SERVICIOS

2Cémo acceder a Mi Campo Produce?

Proyectos Productivos Integrales

Asistencia Técnica Rural

Acceso a Activos Productivos

Adecuacién de Tierras

Comercializacién

Consuita de Distritos de Adecuacién de
Tierras

@ (saueda 0000000

(&) MINAGRICULTURA @& GOBIERNO DE COLOMBIA

portacion.aspx

CONTRATACION

ATENCION AL CIUDADANG

iS5

de iény
Comercializacién

de Servicios de Apoyo a la Meatodologia

Allanzas Comerciales,
Agroindustriales y
de Exportacién

Metodologia
Alianzas Comerciales,
Agroindustriales y de
Exportacion

£QUE ES EL MODELO DE ATENCION Y PRESTACION DE SERVICIOS DE APOYO A LA
COMERCIALIZACION?

La Agencia de Desarrolio Rural, ADR desarrolié el Modelo de Atencién y de Prestacion de Servicios de Apoyo a 2
Comercializacién, una estrategia orientada a resolver los. que enfrentan las i ce
agropecuarios para comercializar.

W30 e Aercitn y Prestacis Ge Servcioe €4 450y 8 '8 Camersimizscer
£ Modelo esta por jias e
en las organizaciones de productores y actores del desarrolio rural, a promocionar espacios que generen oportunidades. @ADR &
comerciales y a proveer informacin para la toma de decisiones que permitan hacer mejores Proyectos y negocios.

a fortalecer el desarrollo de competencias comerciales

A las guisse para su consulta.

v [ wNambre

Metodologia - Alianzas Comerciales, Agroindustriales y de Exportacidn

Caracterizacién y Alianzas Pablico Privadas
Valoracién de (apP)

Capacidades de

Organizaciones para la

Comercializacién

INSTRUMENTOS

v [ Nombre
@ 1 Presentacion Metodologia

B 2 Cronograma de Trabajo

W 3 Hojas de Asistenda

de Compraventa y
Suministro Comercializacién

E:'l 4 Acta de Reunion o Visita

@’ 5 Lista de Chequeo Seguimiento Negociacidn
gy 6 Ficha Caracterizacidon Demanda
i, 7 Lista de chequeo criterios minimos de Ia demanda

5 9 Ficha de Caracterizacion de la Oferta #

g 10 Lista de chegueo criterios minimos de 1a oferta

Digital con
Enfasis Comercial

i, 11 Carta de compromiso

Territoriales a través de
Ruedas de Negocios
Agroalimentarias

gy 12 Ficha de Estimacion capacidad de |a oferta



EL MODELO

Metodologia: Formulacion de proyectos con

Metodologias en enfoque de mercado.

proceso

Guia técnica: Analisis de precios y proyecciones
para el desarrollo de agronegocios.

Metodologia: Planeacion y desarrollo de misiones
comerciales agropecuarias.

Guia técnica: Cumplimiento de requisitos de
acceso a mercados.
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Avances y desafios
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AVANCES Y DESAFIOS

45 organizaciones de
productores

Y 13 Departamentos
CaraCterlzaC|0n Cundinamarca, Boyaca, Antioquia,

y Valoracion de Narifio, Cauca, Tolima, Cérdoba,

. Magdalena, Bolivar, Norte de
CapaCIdades Santander, Caldas, Huila y Meta

21 lineas productivas




AVANCES Y DESAFIOS

Alianzas Publico
Privadas

- Vinculacion con el Programa de
Tierras y Desarrollo Rural — USAID

Encadenamientos -19AFP

Comerc_igles Alianzas Comerciales
Competitivos

- 3 pilotos en desarrollo

Fondos Rotatorios

- 4 pilotos en desarrollo
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AVANCES Y DESAFIOS

Mercados Campesinos

-19 mercados
- 50 organizaciones participando
- $ 228 millones en ventas

Circuitos Compras Publicas
Cortos Locales

Comerciales - 8 ruedas de negocios

- 533 organizaciones
- 230 operadores
- $ 2.558 millones mensuales.

- Proyecto de Ley -
fameo @ADR
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AVANCES Y DESAFIOS
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Informacion
para la toma de
decisiones de

Alfabetizacion Digital

Comercial

- 235 productores

- 83 organizaciones.

- 112 enlaces comerciales
- 17 departamentos

Base Agentes Comerciales

mercado > 700 empresas
- 39 lineas productivas
Red de Comercializacion
- Aplicacién de consulta lista
N A
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AVANCES Y DESAFIOS

Incorporacion de la estrategia en el Plan
Nacional de Desarrollo 2018-2022

Involucramiento con el sector privado

Escalamiento de la intervencion (Cobertura
Nacional)

Aprobacion del Proyecto de Ley de Compras
Publicas Locales
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