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NOTAS DE

Por: ROSMERY QUINTERO CASTRO

Presidente Ejecutiva Nacional de ACOPI

El proyecto de Ley 181C/185S,
es una iniciativa que tiene
como objetivo adoptar medi-
das de proteccidon a los pro-
veedores MiPymes, quienes
se ven sometidos a condiciones con-
tractuales gravosas por parte de la
gran empresa, en relacion al plazo de
pago de sus operaciones comerciales.

ACOPI, a traves del estudio “SIMPLIFICA-
CION NORMATIVA Y POLITICAS DIFE-
RENCIALES PARA PYMES", encontr6 que
el (60%) de empresarios afirma que la
facturacion de sus bienes y servicios se
da en un periodo que oscila entre 60 y 90
dias, mientras que el (40%) asegura que

Notas de D/reCCIon 7

este sobrepasa los 180 dias, ocasionan-
do asi problemas de liquidez y afectacion
de la empresa, que al relacionarlos con la
declaracion del IVA, representan un
sobrecosto que varia entre el (1%- 1,31%)
del margen de utilidad, dado que las
pymes deben acudir a créditos comercia-
les y preferenciales.

En este sentido, vemos que esta posicion
de dominio es reprochable, por lo que
acudimos a lo expresado en el articulo
333 de la Constitucién Politica, la cual
expresa que el Estado evitara cualquier
abuso que personas o0 empresas hagan
de su posicién dominante en el mercado
nacional.
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Asi las cosas, buscamos que la iniciativa
de Pago a Plazos Justos, mejore las condi-
ciones para los proveedores MiPymes,
dado que la afectacién en el flujo de caja,
aunado a una falta de acceso al financia-
miento (62%), y altos costos laborales y
no salariales (59%), tienen como efecto,
la desaparicién de un gran porcentaje de
empresas.

De cada 100 empresas formales, se
crean 23 nuevas empresas; de las cuales,
desaparece el (70%) de estas antes de los
primeros 5 afios (ConfeCamaras,2017).

Este proyecto de Ley cul-

mindé su etapa de discu-

sion en la Camara de Re-

presentantes, y esta proxi-
mo a ser debatido en el Senado de
la Republica, donde contamos con
la Comision Accidental MiPyme,
liderada por el Senador Dr. Efrain
Cepeda Sarabia.

Asi mismo, esperamos que se dé a la
expedicion de esta iniciativa, en la que
insistimos en mantener algunos aspec-
tos claves como:

La no exclusion de la mediana empre-
sa, debido a su gran relacionamiento con
la gran empresa (80%).

Notas de Direccidn

Mantener el caracter imperativo de la
Ley.

La no diferenciacion por tamafio de
empresa.

* No permitir acuerdos entre los priva-
dos.

® Establecer un periodo de transicion de
dos afios.

' Periodo maximo de pago de 60 dias.

Finalmente, ACOPI como gremio repre-
sentativo del segmento MiPyme esta
presto a participar en todo el proceso
que se lleve a cabo durante los préximos
debates del PL185S, realizando aportes
continuos y velando por un mejor ecosis-
tema empresarial.

Hasta la Proxima Edicion.

“AGOPI | 02
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Representante a la Camara
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Entrevista Mipyme

PROYECTO DE LEY

¢Como lider del proyecto de ley
“¢Pago a plazos Justos”, cuales
considera usted que son los as-
pectos que debe tener en cuenta
el Senado en los debates que
deben surtirse en esta instanciay
porque debe aprobarse este pro-
yecto?

En este punto es muy
importante ser muy rigurosos y no per-
mitir que algunos mitos que han surgido
alrededor de los posibles efectos del Pro-
yecto de Ley logren confundir a la opi-
nidn publica y a los miembros de Comi-
sion Tercera, estos mitos han sido difun-
didos por los opositores del Proyecto
como una tactica para tumbarlo. Por eso
es muy importante que los Senadores
entiendan cuales son los puntos basicos
que algunos sectores pretenden incorpo-
rar para que la ley resulte inocua y sin
efectos reales.

Existen varios, pero los dos mas preocu-
pantes estan relacionados con dos
puntos fundamentales del proyecto de

ley, y podrian llegar a convertirse en
MICOS de ser incluidos en el articulado:

Primero, quieren que se incluya un arti-
culo que permita a las empresas hacer
acuerdos entre ellas para pactar plazos
diferentes a los que busca establecer
esta ley. Esto solo legitimaria la posicion
dominante, pues las Mipymes que quie-
ran vender a una gran empresa, se veran
obligadas a aceptar estos acuerdos, ya
que su poder de negociacion es limitado.

En Chile se permitieron estos Acuerdos, y
el impacto que ha tenido desde su aplica-
cion es indeseado. Segun el estudio “Ran-
king de pagadores, Bolsa de Productos y
Asociacion de Emprendedores”, en Chile
en el caso de las Pymes, se observa que
una vez aprobada la Ley de Pronto Pago
(incluyendo esta posibilidad de pacto
entre privados) el plazo de pago aumen-
t6 desde 49 dias en el segundo trimestre
del 2018 hasta 60 dias en el segundo
trimestre del 2019, es decir, con este
“mico” se genero el efecto contrario al
que se pretendia con la ley, Por eso en

“ACOPI | 04
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Colombia no podemos permitir que se
deje abierta esta ventana.

En segundo lugar, quieren dejar por
fuera de esta ley a las empresas media-
nas, y permitir hacer diferenciacion de
plazos de pago segun el tamafio de las
empresas. Esto seria un grave error pues
se generaria un efecto indeseado que
afectaria a las Pymes principalmente.

Una gran empresa va a preferir comprar-
le a una empresa a la que no tenga obli-
gacion de pagarle a los plazos estableci-
dos por la ley. Por este motivo, nosotros
defendemos que se debe aplicar el
mismo plazo para todas las empresas,
para no generar este efecto indeseado
llamado “incentivo perverso”.

¢Considera usted que la expedi-
cion del proyecto de ley excede
las facultades otorgadas al
estado de intervenir en la econo-
mia con el fin de corregir una falla
de mercado?

| Algunos de los gre-
mios mas grandes del pais aseguran que
se estaria imponiendo una limitacién a la
libertad econdmica y que no es una
medida constitucional.

Es importante aclarar que es completa-
mente constitucional y legal que el Estado
regule las materias econémicas cuando

Entrevista Mipyme

exista un interes superior. El articulo 333
de la Constitucion ordena claramente

En este caso, hay intereses de relevancia
nacional, tales como la estabilidad eco-
nomica, el impacto del PIB, la generacion
de empleo y evitar la afectacion a la com-
petitividad del pais. La falla de mercado
que hemos identificado, y que esta am-
pliamente sustentada en la exposicion
de motivos del proyecto de ley, evidencia
que en Colombia el 48% de las empresas
que quiebran, lo hacen por causas rela-
cionadas con fluidez y capital de trabajo,
entre los cuales se encuentran los pagos
a plazos extensos.

Esta situacion obliga a las empresas a
endeudarse para pagar los salarios, insu-
mos en impuestos, reduciendo su capaci-
dad de desarrollo y crecimiento. Las
Mipymes, al ser las mayores creadoras
de empleo en el pais (8 de cada 10 em-
pleos nuevos), tienen un peso importan-

“ ACOPI
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te en la economia global de Colombia, y
esta es una razon fundamental para
evitar que sigan quebrando durante los
primeros 5 afos.

Ademas, segun la Corte Constitucional,
las libertades econémicas no son absolu-
tas. Esta disposicion sefiala que la em-
presa tiene una funcion social que impli-
ca obligaciones y responsabilidades, y
como indica la Constitucion, de nuevo, la
ley delimitara el alcance de la libertad
econdmica, cuando exista intereses
superiores.

Colombia es un pais de MiPymes,
son el dinamizador de la econo-
mia colombiana, aportan el 40%
del PIB, son generadoras del 80%
del empleo y constituyen el 96%
del tejido empresarial, pero al
mismo tiempo enfrentan grandes
obstaculos para su crecimiento,
entre éstos la deficiencia en el
flujo de caja, originado en gran
medida por los largos periodos de
Eago de sus contratantes de
ienes y servicios, ¢considera
usted que el proyecto de ley de
rago a plazos justos vendria a so-
ucionar esas barrearas de creci-
miento?

Este proyecto de ley
busca justamente ayudar a las Mipymes
a mejorar sus flujos de caja, lo cual va a

Entrevista Mipyme

darles una mayor capacidad para invertir
en innovacion y desarrollo en lugar de
conseguir recursos para pagar los sala-
rios, insumos e impuestos. Ademas, no
van a tener que sacrificar margenes de
utilidad para pagar los créditos y otras
modalidades de financiacion a las cuales
debieron recurrir para seguir funcionan-
do.

¢Considera (éue este proyecto de
ley se puede convertir en un
incentivo importante para que las
grandes empresas busquen su
Integracion vertical y decidan ser
parte ellas mismas de la cadena
de valor, reemplazando a sus pro-
veedores y de esta forma, su ren-
aabilidad no se vea comprometi-
a?

Hablar de la autosufi-
ciencia en las empresas es un escenario
dificil de alcanzar y es poco realista en el
mercado colombiano, ya que supones
grandes esfuerzos logisticos y operativos
para las empresas, ademas de los incon-
venientes institucionales que resultarian
desfavorables para las organizaciones.

De manera que lo que se plantea en este
PL no tiene alguna incidencia en esa ma-
teria. Es poco realista creer que las gran-
des empresas van a poder ampliar sus
portafolios para volverse autosuficien-
tes, en una economia con las condiciones
y limitaciones como la colombiana.

+ACOPI | 06
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Algunas posturas, creen que, si a
las grandes empresas se les exige
un menor plazo de pago a sus pro-
veedores, esto afectaria sus
costos, lo que podria traducirse
en el traslado de parte de estos
mayores costos al precio de tran-
saccion. ;Qué percepcion tiene
usted frente a esta posicion?

Dr. Mauricio Toro. No existe ninguna
evidencia que demuestre esto. Por el
contrario, se esperaria una disminucion
de los precios de los insumos y servicios
demandados para producir, pues los
proveedores serian mas productivos al

tener mas recursos para invertir en su
crecimiento y desarrollo, lo que les per-
mitiria mejorar los precios para sus clien-
tes, y de esta forma se generaria una dis-
minucion del precio final.

De lo que si hay evidencia es de correla-
cién entre aumento de productividad y
pago a tiempo de las empresas.

“ACOPI | 07
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LOS EMPRESARIOS |
OPINAN

)) Dr. Luis Gonzales
Gerente De Metalcorp.

) Dr. Alberto Manotas
Gerente De Indutrdnica.

)) Dr. José Mejia

Gerente de Innovaaon y Servicios.
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Algunas posturas consideran que
el PL181C/185S, atentay coloca en
situacion de riesgo los encadena-
mientos productivos y las redes
de proveedores de las compaiiias,
por lo que esta regulacion tendria
como efecto indirecto que las em-
presas del segmento no se desa-
rrollen. ;considera usted como
empresario MiPyme que esta
situacion pueda presentarse?,
¢Qu J)erspectlva tiene frenteala
Fxpe icion de este proyecto de
ey?

No estoy de
acuerdo con esa mterpretacnon ya que
hasta hace algunos afios muchas empre-
sas grandes trabajaban en forma muy
similar a lo planteado en la ley y habia
una sana convivencia entre pymes y
grandes. El desarrollo estratégico en la
perspectiva financiera de estas empresas
grandes les ha mostrado que pueden
obtener mayor productividad de su capi-
tal de trabajo a partir de decisiones de
indole comercial (forma de pago), que
son de su entera autonomia, afectando
la caja de las pymes y su productividad.

La expedicion del proyecto de Ley, daria
origen a un equilibrio justo en los gastos
financieros de los negocios que se tran-
san entre pymes y grandes, que en la
actualidad recae en gran porcentaje

Los Empresarios Opinan

sobre las pymes, esto daria la oportuni-
dad de mejorar la palanca de crecimien-
to para estas empresas, con un resultado
que se vera reflejado en la economia del
pais, en materia de empleo y PIB.

las pymes siempre
formaremos parte de los encadenamien-
tos productivos de una u otra manerg;
siempre una empresa independiente-
mente de su naturaleza requerira tener
proveedores, pequefios, medianos vy
grandes. Como efecto directo de las
actuales condiciones de libre competen-
cia el 90% de los emprendimientos fraca-
san en un lapso no mayor a 10 afios. Lo
cual es una tasa de mortalidad muy alta.
Al contrario, pienso que este proyecto
ayudara a disminuir esa cifra.

Para los empresarios
MiPyme existe una gran expectativa de
que este proyecto de ley se convierta en
una realidad, dado que una de las princi-
pales barreras para el crecimiento es el
financiamiento y cuanto mas se demo-
ran las Grandes empresas en pagar,
mayor es la presion sobre la caja de las
MiPymes.

No considero que aprobar esta Ley,
afecte el encadenamiento productivo ni
nuestro aporte como proveedores de las
grandes companiias. En primer lugar, esa
relacion de cliente proveedor, en muchas
de las actividades econdmicas, no se
puede cambiar de la noche a la mafiana,

“ACOPI | 09
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porque no solo esta basado en el criterio
plazo, existen otras variables: calidad,
tiempos de entrega, confianza, conoci-
miento mutuo, Know how etc... Por otro
lado, hoy existen grandes Compafiias
que lo hacen: LAN, Tecnoglass, algunas
tiendas de hard discount (descuento
duro) , en fin ... La pregunta es, si ellas
pueden, ;porque las demas no?

Se estima que el (60%) de empre-
sarios les pagan en plazos que os-
cilan entre 90 y 120 dias, mientras
que el (40%) asegura que los pe-
riodos de pago superan los 120
dias. De acuerdo a su sector eco-
némico (especifique), ¢podria
usted determinar la afectacwn
real y el costo de oportunidad que
representa para su empresa los
pagos en periodos superiores a
sesenta dias?

: Nuestra empresa
estd en el sector de servicios de Ingenie-
ria, teniendo unos ciclos de negocio bas-
tante largos debido a las condiciones de
ejecucidn de estos servicios o proyectos,
en donde por lo general se generan hitos
(condiciones de ejecucidn del control de
los clientes), generando tiempos de
entrega que pueden variar entre 90, 180
dias y hasta mas. Las condiciones de
contratacion de la gran mayoria de nues-
tros clientes, lo cuales en mas de un 90%

Los Empresarios Opinan

son grandes empresas, hoy lo hacen sin
anticipos y con pagos que pueden variar
entre 60 y hasta mas de 120 dias, esto
luego de entregado y facturado el servi-
cio o el proyecto, y en ocasiones nos
ocurre que un problema en el tramite
administrativo de la factura ha llegado a
duplicar estos tiempos de pago.

Los impactos son muy severos:

a. Proveedores: En estos proyectos se
adquieren equipos y materiales que son
comprados a empresa proveedoras
(grandes empresas) que por lo general
son fabricantes, quienes en el mejor de
los casos te ofrecen hasta 60 dias de
plazo de pago pero que por lo general
oscilan entre 30y 45 dias.

b. Mano de Obra y gastos operativos:
Debemos asumirlos como gastos de
nomina y operacion, mientras se ejecu-
tan los proyectos.

c. Impuestos: Debemos pagar facturas
de proveedores e IVA de compra en su
totalidad (19%) ya que, por ser grandes
contribuyentesy la nuestra pyme, no son
sujetos de retenciones de ninguna
indole.

d. El IVA generado a la facturacion debe-
mos cancelarlo antes del pago de la fac-
tura del cliente, ya que por los plazos de
pago normalmente se originan los cortes
de pago de IVA dentro del término

“ACOPI | 10
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corriente del pago de la factura, teniendo
que financiarnos con el sector financiero,
si existen los cupos, o con la DIAN a unas
tasas excesivas. Los gastos financieros
llegan a absorber mas del 80% de la utili-
dad operativa de nuestra empresa.

e. Restringe el crecimiento de la pyme:
Una necesidad tan alta de capital para
facturacion hace que sea de gran riesgo
el crecimiento de nuestras empresas y
en muchos casos la baja conciencia de
este impacto origina que empresas con
gran capacidad técnica terminen cerra-
das por pérdidas de flujo de caja.

~ . La afectacion es cuan-
tiosa teniendo en cuenta que el capital
de trabajo en la mayoria de los empresa-
rios PYMES es escasa, ya que nos apalan-
camos con dinero de familiares u aho-
rros, que con el tiempo se agotan. Inclu-
so muchos acudimos a préstamos con
intereses para financieros por no ser
atractivos para la banca tradicional
pagando intereses que pueden oscilar en
promedio el 70% E.A. lo que se traduce
en un desangre para el flujo de caja de
cualquier empresa. Si nuestros clientes
que tienen el musculo financiero y el
apoyo del sector financiero nos pagaran
en plazos justo, TODAS las pymes ten-
drian la posibilidad de ser mas sosteni-
bles en los primeros afios mejorando la
rotacion de la cartera.

Los Empresarios Opinan

. En nuestro caso, pertene-
cemos al sector de servicios, ademas la
estructura que tenemos, hace muy dificil
manejar plazos superiores a 60 dias. Los
plazos tardios se convierten en una limi-
tante para crecer, porque los clientes
potenciales que, adscritos manejan
plazos de pagos mas amplios, por lo que
debemos enfrentamos al siguiente esce-
nario: nos olvidamos de ellos o para ven-
derles buscamos fondear (esos dias de
mas) con el sector financiero y ahi habla-
mos de un costo adicional de minimo 1%
mensual, lo cual no solo afecta nuestra
rentabilidad sino también nuestro nivel
de endeudamiento.

Algunas posturas, afirman que
uno de los efectos que podria
tener el PL 181C/185S, sera la sus-
titucion de los productos naciona-
les por extranjeros ;Considera
usted esta sustitucion se presen-
te una vez sea expedida la iniciati-
va?

' Vianot Normalmente
nuestros productos son ofertados en
pesos colombianos, los mayores contra-
tantes por lo general exigen que el riesgo
cambiario sea asumido por la pyme. Los
proveedores en el extranjero exigen por
lo general pagos anticipados, cartas de
crédito, pagos a 30y en el mejor de los

“ACOPI | 11
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casos 60 dias, los cuales se cuentan
desde el despacho ex-fabrica, no creo
que sea mejor opcidn para una empresa
grande utilizar este argumento para no
consumir lo que ofrecen las pymes
nacionales con un pago a 30 o 60 dias.

| Dicha afirmacion
carece de veraCIdad toda vez que a nivel
mundial las importaciones para que se
lleven a cabo deben ser canceladas inclu-
so antes que el producto sea fabricado
en el extranjero, con lo cual la empresa
que desee comprar debe pagar los pro-
ductos y esperar para recibirlos. Enton-
ces, ;cOMo, en ese escenario, si es posi-
ble que paguen dichos productos en el
extranjero con 120 dias de anticipacion y
quieran a cambio pagar a sus proveedo-
res aqui en Colombia a 120 dias, después
de recibidas las mercancias?

.. Ese argumento no deja
de sorprenderme, no entenderia que, en
la época del capitalismo consciente, la
responsabilidad corporativa, empresas
B, Valor compartido y otras denomina-
ciones que se han dado, las empresas no
dejen de centrar su atencién en la renta-
bilidad, es hora que miren el desarrollo
de sus stakeholders (grupos de interés),
dentro de los cuales, se incluyen los pro-
veedores,

Afirmar que se dara una sustitucion de
bienes nacionales por extranjeros, iria en

Los Empresarios Opinan

contra del sentido misional de las gran-
des empresas.

Uno de los principales argumen-
tos de los opositores al proyecto
de ley, es la inexistencia de una
falla de marcado, por lo que el
Estado no deberia intervenir.
¢Considera que, si existe un
abuso dominante por parte de la
Gran empresa, el cual ha distor-
sionado la libre competencia de
las MiPymes de su sector?

Nuestra empresa
tiene 24 afios en el mercado y las mismas
empresas que hoy aplican politicas de
pago como las descritas en la respuesta
de la pregunta 2, tenian politicas de pago
mas adecuadas para nuestra empresa,
ofreciéndonos anticipos, avances vy
pagos finales a 30 dias. En el transcurso
del tiempo, solo con circulares que anun-
cian cambios de politica, hemos tenido
que aceptarlas o dejar de formar parte
de sus proveedores.

Totalmente, ya que
son las grandes empresas quienes, a
costa de los MiPymes, desean mejorar
sus estados financieros, recaudando sus
ingresos de contado y pagandole a sus
proveedores a crédito; analicemos quie-

“ACOPI | 12
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nes pueden conformar las grandes com-
pafiias en Colombia como, por ejemplo:
Almacenes de cadena, empresas de ser-
vicios publicos, grandes productores y
procesadores de alimentos a quien, en
Colombia, ¢le dan el mercado a crédito?
Todas las compras son realizadas de con-
tado.

De tal forma, queda demostrado que los
Unicos interesados en que esto no
cambie son las grandes empresas.

‘ . . Yo si creo que existe una
falla de mercado ocasionada por el
abuso de la posicién dominante de las
grandes empresas. En la relacion Gran
Empresa - MiPyme, claro con algunas
excepciones, no existe un gran margen
de negociacién, por lo que la interven-
cion del Gobierno es fundamental para
corregir tal situacion y lograr un benefi-
cio que impulsard a nuestro sector a
crecer mas con todos los beneficios que
eso le traera al pais.

Asi las cosas, es fundamental que acom-
pafiemos este proyecto que ha sido lide-
rado desde su inicio por la Presidenta
Nacional del gremio.

Los Empresarios Opinan

“ACOPI

13




Bitacora Economica
Encuesta .

ENCUESTA DE DESEMPENO

En este capitulo del informe de desempefio empresarial para MiPymes
se hace un analisis comparativo entre los resultados obtenidos para el
Tercer trimestre del 2019 con relaciéon al mismo periodo del afio
anterior (2018), en las variables de: Produccion, ventas, precios de los
insumos; inversion; empleo y comercio exterior, evidenciando los
cambios ocurridos y sus implicaciones en la economia del pais.

Por: EDGARDO MONTES RODRIGUEZ
Coordinador de Estudios Econoémicos ACOPI

“ACOPI | 14
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- Encuesta

Grafico 1. Produccion, ventas y precios de insumos en MiPymes
Segundo Trimestre de 2019 — 2018

Produccién IlI -
19 32%
Produccion llI-

18 _ 28%
Ventas Il1-19 32%
Ventas I11-18 35%

Precios de
insumos |11-19 3%
Precios de
insumos [l1-18 | g8
B Aumento

Con una tasa de crecimiento del PIB en
3,3%, la economia colombiana continua
en un proceso de crecimiento, pese a la
incertidumbre generada por la inexequi-
bilidad de la Ley de Financiamiento. No
obstante, el comportamiento del seg-
mento MiPyme para el trimestre movil
julio-septiembre no fue el mejor en com-
paracion al mismo periodo del afio ante-
rior (2018), siendo la variable de produc-
cion la excepcion.

Como se puede observar la produccién
presentd un incremento de 4pps para

B Se mantuvo

39%
30%
56%
31%
64%
37%

Disminuyo

este tercer trimestre (32%) con respecto
al registrado el mismo trimestre en 2018
(28%), las ventas disminuyeron en un
(8,5%), frente al valor registrado el mismo
trimestre del afio anterior.

Finalmente, se destaca la tendencia
hacia el aumento en los precios de
los insumos, cuya percepcion para
los empresarios disminuyd en 15pps,
(48% en 2018-lll vs 33% para este
2019-111).
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Encuesta

Grafico 2. Inversion en las MiPymes (2018-1ll vs 2019 — 1)

2018-111

La inversion en el segmento MiPyme
para este trimestre disminuy6é en 2pps
con respecto al mismo periodo en el
2018, por lo cual, se puede observar un
alto grado de estancamiento en las em-
presas del segmento para aumentar este
factor de productividad. Lo anterior
ahonda aun mas la problematica de

Si mNo

2019 -1l

acceso de a financiamiento que enfren-
tan las empresas del Segmento (62%),
ademas, este obstaculo sigue constitu-
yendo un factor determinante a la desa-
paricién de empresas, aunada a los altos
costos salariales, los pagos tardios de
clientesy la carga tributaria.

Grafico 3. Inversion por sector de empresa Tercer Trimestre de 2018 - 2019
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2018-11

Comercio
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36%

13%
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Se observa que el sector Servicios pre-
sent6 el mayor incremento de inversion
para el tercer trimestre del 2019, aumen-
t6 en 17pps (36% en 2018-1ll vs 53% en
2019-1l1), mientras que el sector manu-
facturero disminuyod el stock de capital
en 9pps (45% en 2018l vs 36% en

Encuesta

2019-111), pese a su crecimiento del 0,4%
en este ultimo trimestre.

Por otro lado, en el sector servicios
decrecié la inversidbn empresarial en
5pps con respecto al tercer trimestre del
afo 2018.

Grafico 4. Destinos de la inversion Segundo Trimestre 2018 -1 Il vs 2019 — lI

Capacitacion de|  ————— 57

personal

Nuevas sucursales

Nueva infraestructura

Nuevas tecnologias

Nueva maquinaria y
equipo

Mejora de la
infraestructura

m 2019 -l

Se observa con relacion al tercer trimes-
tre del 2018 un aumento de la destina-
cién de inversidon hacia nuevas tecnolo-
gias, la cual paso6 paso de 13% en 2018-IlI
a 16% para el 2019-1l. En términos gene-

20%

30%

2018 - 11l

rales, las MiPymes aun presentan limita-
ciones para incrementar la inversion, lo
cual ocasiona que estas puedan consoli-
darse con mayor fortaleza dentro de la
economia colombiana.
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Grafico 5. Inversion en innovacion MiPymes Tercer Trimestre de 2018 y 2019

31%
28% 28%
26%

En Productos En Procesos

Como se observa en la Grafico 5, el direc-
cionamiento de la inversion en innova-
cion de las MiPymes, presentd una dismi-
nucion en el area organizacional, la cual
pasoé de 14% en el tercer trimestre de
2018 a 9% para este trimestre, mientras
que la inversidn en productos y merca-

Mercadeo

m 2018 -l 2019 - 111

19%

14% 14% 14%

I ] I :

En servicios  Organizacional

deo se mantuvo en 28% y 14% respecti-
vamente. Por su parte, la innovacién en
procesos aumentd en 5pps (31% en el
2019-1l vs 26% en el 2018- ), situacién
similar presentd el area de servicios que
se incrementd la inversion en 10pps.

Grafico 6. Fuente de recursos invertidos Tercer Trimestre de 2018 vs 2019

Microcrédito

Recursos propios
Reinversion de utilidades
Crédito bancario
Proveedores

Leasing

Factoring

Gobierno

36%

W 2019 -1l 2018 - 1lI
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La financiaciéon es una de las primeras
barreras que tienen las MiPymes para
crecer, se estima que el 62% de empre-
sas del segmento tienen dificultades
para acceder a productos financieros. De

Encuesta

acuerdo con la encuesta de desempefio
empresarial de este tercer trimestre, los
recursos propios fue la herramienta de
apalancamiento financiero que mas se

destaco en este tercer trimestre de 2019.

Grafico 7. Comportamiento de la planta de personal MiPymes

2018 -l 19%

2019 -l

18%

B Aumento

El comportamiento de la planta de perso-
nal en las MiPymes presentd un decreci-
miento en la contrataron nuevo personal
en 1pps, pasando de 19% en el 2018-I1l a
18% en el 2019-1ll, a pesar de este leve
crecimiento, el niumero de contratados
por las MiPymes fue en promedio de 3
nuevos trabajadores por empresa. No
obstante, se espera, que la aprobacion

Se mantuvo m Disminuyo

de la ley de financiamiento, permita apa-
lancar econdmica al pais, y de esta forma
alcanzar tasas de crecimiento econdémico
superiores al 3,7% y asi contrarrestar la
tendencia al alza del desempleo en el
pais, la cual se ubicd en 10,2% para el
mes de septiembre del presente afio,
segun el DANE, VS a una tasa de creci-
miento de 3,3% en el tercer trimestre.
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Grafico 8. Generacion de empleos por tamario de empresa
Segundo Trimestre de 2018 y 201
2018-l11 2019-111
31% 21%
- 68%
m Microempresa = Mediana Pequeria m Microempresa = Mediana Pequeia

La generacion de empleo entre el tercer  (31%); la microempresa ha aumentado
trimestre del 2018 y 2019 cambié de su participacidon en la generacién de
referente, puesto que la participacion de  empleo, pasé de (54%) en 2018-I11 a (68%)
las pequefias empresas ha sido de en2019-lll, mientras que la mediana em-
menor relevancia (21%) en comparacion  presa también perdi6 participacion en la
con el mismo trimestre del afio anterior ~ generacion de empleo.

Grafico 9. Tipos de empleos generados (2018-11l vs 2019-111)

0,
6% W 2018 -lll 2019 -1l
47%
42%
36%
11%
0%
Directos o por contrato Indirectos o por Contrato de aprendizaje
laboral prestacion de servicios o pasantias
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Las cifras presentadas en el Grafico 9, directos de 22pps (64% en el 2018-IIl vs
muestran un aumento en los contratos  42% en el 2017-11l). Asi mismo, los contra-
laborales indirectos en 1pps (36% en el tos de aprendizaje o pasantias se incre-
2018 -1l vs 47% en el 2019-1ll) y una dis- mentaron en un 100% con respecto al
minucion significativa de los contratos mismo periodo del afio anterior.

Grafico 10. Tipo de Formacion de los Nuevos Empleados (2018-11l vs 2017-1)

— 9
Técnico - Tecnodlogo 35%

Profesional (pregrado) I

50%

aQ,
Bachillerato 1NN 15%

Profesional (prosgrado) _ 23%

W 2019 -l 2018 -l

Con respecto al tipo de formacién del mentaron en relacién al mismo periodo
personal contratado, se observa que la del afio anterior, mientras que el nivel
demanda de perfiles profesionales tanto  técnico presentd baja participacion
en pregrado como posgrados se incre- -15pps, con respecto al 2018-II.
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Grafico 11. Comercio Exterior MiPymes Tercer Trimestre de 2018 vs 2019

38%

36%
26% 24%
19% 20%
Exportadoras Importadoras Con expectativas a exportar
m 2018 -llI 2019 -l

A partir de los resultados mostrados en
el Grafico 11, se observa un repunte en
las exportaciones de las MiPymes. El 26%
de empresarios afirmo haber aumenta-
do su nivel de exportaciones con respec-
to al mismo trimestre del afio anterior
(19%), sin embargo, las importaciones
también aumentaron considerablemen-
te (36%) frente a los resultados obteni-
dos en el mismo periodo del 2018 (20%).

Esperamos que las MiPymes aprovechen
los programas ofertados por el Gobierno
e instituciones como ANALDEX y PROCO-
LOMBIA, y asi logren articular su plan de
negocios a la estrategia de internaciona-
lizacion por la que apuesta Colombia. El
pais cuenta con 16 Tratados de libre
comercio que brindan beneficios para las
empresas del segmento, y les permitira
ampliar su mercado local y crecer.

Grafico 12. Comportamiento de las exportaciones del Tercer
Trimestre de 2018 - 2019

36%

38%

36%

31%

Microempresa Pequefia

28% 31%

m 2018 -1l 2019 -1l

Mediana
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Acorde con lo anterior se tiene que la
exportacion por tamafio de empresas
presentd cambios poco significativos,
pues la participacion de las pequefias
empresas disminuy6 en 5pps (36% en el
2018-111 VS 31% en el 2019-111); la mediana

Encuesta

empresa aumentd preponderancia en
3pps (28% en el 2018-lll vs 31% en el
2019-1ll) y la microempresa crecié en
2pps (36% en el 2018-1Il vs 38% en el
2019-111).

Grafico 13. Principales motivos que impiden la exportacion (2019-111 vs 2018-1)

Falta de competitividad de productos

Falta de recursos financieros

Falta de certificaciones

Falta de clientes o contactos en el exterior

Sin producto o servicio exportable
Centrados en el mercado local
No esta dentro del objeto social de la empresa

20191

Entre las problematicas que impiden la
exportacion de productos y/o servicios
de las empresas nacionales, encontra-
mos que estas han disminuido en algu-
nos aspectos generales. Por ejemplo, el
hecho que estan centrados en el merca-
do local (26% en 2018-ll VS 21% en
2019-11), y la falta de recursos financieros
(14% en 2018-11 VS 9% en 2019-11), sin em-

A

6%
N 12%

2%
I 77
7%

m 2018-1ll

bargo, aumentoé que los empresarios no
tienen dentro de su objeto social la
exportacion de bienes y servicios (15%
en 2018-11 vs 20% en 2019-11). Por lo cual,
hacemos un llamado a nuestros empre-
sarios MiPymes que se atrevan a llegar a
nuevos mercados, que impulsen la inter-
nacionalizacién de sus empresas.
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Grafico 14. Principales Importaciones 2018-11l vs 2019-111

Maquinariay
Equipo

Insumos

Productos
terminados 6%

Materia Prima

m 2019-11

Con respecto a las importaciones pre-
sentadas durante el tercer trimestre, es
llamativo observar un aumento en la
demanda por productos terminados (6%
en el 2018-Ill vs 30% en el 2019-Ill). En
cuanto a la adquisicidon de materia, esta
decrecio levemente en 4pps, al igual que
la compra de insumos en un 42%. Vale la
pena resaltar, las expectativas de creci-

EEE—

13%

38%

2018-11

miento econémico global han disminui-
do a causa del conflicto generado por la
guerra comercial entre Estados Unidos y
China, por lo cual, los paises latinoameri-
canos deberan aprovechar de manera
estratégica como contrarrestar los efec-
tos de la disminucidn de exportaciones e
incremento de las importaciones.
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La produccién en las MiPymes durante el tercer trimestre del 2019 aument6
5 puntos porcentuales respecto al trimestre movil (abril-junio), sin embargo, esta
variable tuvo el mismo comportamiento que las ventas para este trimestre, pues
ambas incrementaron en (32%), es decir, se produjo lo que se vendid. Por lo cual,
desde el sector empresarial, se espera la expedicién de la Ley de financiamiento
para mejorar las condiciones actuales del mercado, y alcanzar mayores tasas de
crecimiento.

La inversién en las MiPymes decreci6 2pps con respecto al 2019-1ll permane-
ciendo estancada, esto en parte puede explicarse por el bajo acceso a financiamien-
to que tiene el segmento empresarial al adquirir una herramienta financiera. No
obstante, destaca que del 27% de empresarios que realizé inversién, el mayor rubro
fue destinado a la adquisicion de nueva maquinaria y equipo (25%), seguido de una
mejora a la infraestructura para la adopcién de estas maquinarias (21%).

La percepcién de los empresarios en cuanto a los precios de los insumos, ha
disminuido en 12pps, es decir, ahora mas empresarios consideran que durante el
tercer trimestre estos se han incrementado (3% en 2019-111 VS 15% 2018-I1).

Las MiPymes en promedio contrataron 3 nuevos trabajadores durante el
tercer trimestre, es decir hubo una disminucion en 1pps con respecto al trimestre
anterior del presente afio, y al mismo periodo evaluado en el anterior, (19% en
2018-111 VS 18% en 2019-1ll). Asi mismo, este comportamiento se sustenta en las
expectativas de no contratacion (64%) expresadas por parte de los empresarios, en
el anterior trimestre.

En comercio exterior, las MiPymes, contindan importando mas de lo que
exportan. No obstante, la participacién de exportadoras aumentd en 7pps con
respecto al mismo trimestre del afio anterior (19% 2018-111 VS 26% 2019-I11).

Por ultimo, las expectativas de las MiPymes ante cada uno de estos indicado-
res para el cuarto trimestre de 2019 reflejan el mismo comportamiento en lo refe-
rente a ventas y produccion, pues esperan que ambas se incrementen en (37%), y
para el caso de inversion y empleo del (34%); esto, en marco de las proyecciones de
crecimiento del PIB en 3,5% y las estrategias direccionadas a fortalecer el segmento
empresarial emitidas desde el Gobierno nacional.
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